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Sumario  06/06/2017
Fintech que possui a Unica plataforma que capta e estrutura milhdes de dados publicos de pessoas que estdo nas
redes sociais para oferecer servicos de Credit Score, Anti Fraude e Segmentacdo de clientes para marketing.

Problema, Oportunidade
Os bureaus de dados oferecem todos os mesmos conjuntos de informagdes e seus scores de crédito ja ndo tem
mais efetividade por nao representarem a realidade dindmica da vida financeira dos consumidores. As empresas
sofrem com diversos ataques de fraudadores e ndo conhecem bem o perfil de seus clientes além de suas divisas.

Solugdo: Produtos e Servigos
A DATAHOLICS desenvolveu um algoritmo de captura de dados publicos para tornar o score de
crédito bem mais real e atualizado (Secial Score), mecanismos de antifraude um passo a frente do
conhecimento dos fraudadores (Veriface) e formas das empresas conhecerem profundamente o perfil
de seus clientes e ambiente externo de negécios, impulsionando sua performance (HotContacts).

Mercado de Atuacgao
Mercados: Bancos, Bureaus de dados, Varejo e Fintechs.
Tamanho do mercado de credit score no Brasil: R$ 1,5 bilhdo anuais.

Competidores
Metodologias tradicionais de score: Sersa, Boa Vista, TransUnion
Dados sociais perante o login do cliente: Datasift, Gigya, IBM

Vantagens Competitivas e Diferenciais
DATAHOLICS é a Gnica empresa em nivel mundial a captar dados publicos sobre as pessoas nas redes sociais de
forma automatizada (sem exigir login) e em grande escala, para integrar essa inteligéncia diretamente ao sistema
das empresas. Esse diferencial foi comprovado em eventos internacionais que validamos o ineditismo, como a
Next Money FF17 em Hong Kong onde figuramos como a melhor Fintech Latino Americana, dando a empresa
a possibilidade de evoluir em scores de crédito, mecanismos de segmentacgdo e antifraude cada vez mais precisos
pelo conhecimento profundo do perfil de individuos e/ou grupo de pessoas, acompanhando-os constantemente.

Estratégia de Crescimento no Mercado e Modelo de Receitas
Nossa estratégia é entrar nos grandes players que atendem clientes finais para ganhar escala e manter a lideranca
do pioneiro na area de captacgao de dados e de Social Score. 0 modelo é de API com a cobranca por consulta,
em valores que decrescem conforme aumenta o volume de consultas mensais, com uma franquia minima de
consumo. Estamos em programas de aceleragdo: Vivo, Visa e BMG (grande potencial de contratacao).

Projecdes Financeiras: em R$ milhdes (Receitas e EBITDA)
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